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Galatj,

romana

Director Management Active - Compania National3 Administratia Porturilor Dunarii Maritime SA Galati
Activitati auxiliare / conexe activitatilor de transport naval

noiembrie 2019 - aprilie 2020
Reprezentant Medical

Promoveaza produsele in conformitate cu strategiile de marketing Angelini Pharmaceuticals Romania.
Organizeazi diferite evenimente medicale pentru promovarea produselor in colaborare cu restul echipei.
Dezvoltd relatii de lucru cu profesionistii din domeniul medical si personalul relevant din administratie din zona
geografica si medicala alocats — indivizi sau asociatii profesionale.

Implementeze planul de activitate local in scopul de a indeplini obiectivele de afaceri.

Tsi desfasoara optim activitatea in teritoriu realizand obiectivele individuale calitative si cantitative.

Expand Health Roumania Filiala SRL — Angelini Pharmaceuticals Romania SRL
Promovare medical3

mai 2018 — iunie 2018
Partener Clienti Retail

Promoveaza si vinde produsele si serviciile din oferta bangii $i a subsidiarelor catre clientji existenti si potentiali.
Participa la identificarea permanenta a solutiilor de dezvoltare a portofoliului de clienti si de vanzari produse aflate
in oferta Programelor de Vanzare initiate de banca.

Dezvoltd portofoliul propriu de clienti prin personalizarea relatiei bancare si oferte corespunzitoare profilului
acestora.

Contribuie la cresterea calitatii servirii clientilor proprii si va colabora cu ceilalti din echipa pentru respectarea
standardelor de vanzare si principiilor de calitate impuse de banca.

Intreprinde activiati de Imbunétatire a calitatii pregatirii profesionale la standardul solicitat de banc3, avand acces
la resurse de pregatire si obtinerea unei certificri profesionale interne.

Banca Comerciald Roméana SA Galati
Financiar - Bancar



Perioada ianuarie 2013 - septembrie 2017

Director.de vans3ri

Negociaza si semneazi contracte de vanzari directe §i distributie si de consultant3/servicii de e
Asigura un cadru optim pentru mentinerea unor relaii bune intre Top Management si angajalj e sReRa
Promoveaz4 respectul reciproc, colaborarea si transparenta in interiorul departamentului, in raporturile cu alte
departamente, precum si i relatiile cu persoanele din afara firmei.

Réspunde de luarea tuturor masurilor tehnice, organizatorice, igienico-sanitare sau de alta natura stabilite de
angajator in planul de prevenire $i protectie in urma evalurii riscurilor, pentru asigurarea securitéfii si sanatatii
angajatilor din subordine.

Raspunde de realizarea obiectivelor si de implementarea strategiilor companiei.

Numele si adresa angajatorului  SC Magistra C&C Pharma SRL Constanta
Tipul activitatii sau sectorul de activitate Sectorul Farmaceutic

Perioada  septembrie 2008 - decembrie 2012
Functia sau postul ocupat  Director de vanzsri

Activitéti si responsabilitatj principale  Conduce si dezvolt3 comunitatea de vanzari Labormed Pharma in zona alocat.
Pregateste si implementez3 strategia cét si schema de vanzari pentru cantitati, volume, buget pentru aria
geografica arondata.
Réspunde de realizarea obiectivelor de vanzri $i asigurd cresterea continu3 si buna functionare a intregii
organizatji.
Mentine contacte excelente cu principalii colaboratori.
Monitorizeaza potentialii client, tendinte ale pietei si oportunitatile din zona.
Analizeza periodic datele statistice ale zonei si emite propuneri pe termen scurt si mediu.
Recruteza, coordoneaza, supervizeaza, evalueaza $i asigura instruirea, coaching-ul si motivarea echipei;
Reprezinta compania in relatiile cu clientii si alti parteneri de afaceri, relafii necesare bunului mers al activitatii
organizatiei.

Numele si adresa angajatorului  SC Labormed Pharma Trading SRL Bucucresti

Tipul activitatii sau sectorul de activitate ~ Sectorul Farmaceutic

Perioada  iunie 2005 - august 2008
Functia sau postul ocupat ~ Reprezentant comercial

Activitati si responsabilitati principale Mentine relatia cu clientji existentj i identific clientji noi.
Promoveaza si vinde portofoliul de produse.
Urméreste incasarea comenzilor $i face propuneri pentru acordarea de eventuale discount-uri sau amanari de
plata pentru clientii fideli.
Raspunde de realizarea obiectivelor lunare de vanzsri si incasari.

Numele si adresa angajatorului ~ SC Labormed Pharma Trading SRL Bucucresti
Tipul activitatii sau sectorul de activitate ~ Sectorul Farmaceutic

Perioada  martie 2005 - iunie 2005
Functia sau postul ocupat  Reprezentant vanzari

Activitali si responsabilitti principale Interactioneaza cu clientii in vederea promovarii $i vanzarea produselor n conformitate cu politicile
comerciale ale companiei.
Contribuie la cresterea volumului de vanzari in zona arondata si promoveaza imaginea companiei.
Urmareste si realizeazi obiectivele lunare de vanzri si incasari.
Executa orice alte dispozitii date de superiorul ierarhic direct in realizarea strategiilor pe termen scurt ale
companiei in limitele respectarii temeiului legal.

Numele si adresa angajatorului ~ SC Mediplus Exim SA Bucucresti
Tipul activitatii sau sectorul de activitate ~ Sectorul Farmaceutic
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Perioada

Numele si adresa angajatorului
Tipul activitatii sau sectorul de activitate

Educatie si formare
Perioada
Calificarea / diploma obtinuta

Disciplinele principale studiate / competente
profesionale dobandite

Numele si tipul institutiei de invatamant /
furnizorului de formare

Perioada
Calificarea / diploma obtinuta

Disciplinele principale studiate / competente
profesionale dobandite

Numele si tipul institutiei de invatamant /
furnizorului de formare

Perioada
Calificarea / diploma obtinuta

Disciplinele principale studiate / competente
profesionale dobandite

Numele si tipul institutiei de invatamant /
furnizorului de formare

Aptitudini si competente personale
Limba(i) materna(e)

Limba(i) stréin&(e) cunoscuta(e)
Autoevaluare

Nivel european (*)

Limba engleza

Limba franceza
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 ldentifici pe baza datelor culese, potentiale oferte sau factori

2002 - martie 2005

>

noiembrie

gen

ilor comei e.

Monitorizez4 solvabilitatea clientilor.
Incheie contracte specifice activitatii.

ce afecteaza cererea pentru un anumit produs.

Elaboreaza rapoarte privind situatia vanzarilor, concurenta, naile trenduri pe piata, potentialii clienti.

SC Coral International Trade SRL Galati
Sectorul Farmaceutic

octombrie 2017 — julie 2019

Master in domeniul Management, specializarea: Strategii si politici manageriale
Diplomé de Master: Seria MA Nr. 0206044

Managementul organizatiilor complexe, Comunicare managerials, Business Intelligence, Evaluarea, auditul Si
certificarea calitatii, Responsabilitate social corporatista, Managementul performantei, Analiza costurilor de
tranzactie / Cunoasterea aprofundats a conceptelor de analiza diagnostic, SWOT si PESTLE, tehnici si
instrumente specifice pentru rezolvarea problemelor de planificare strategica la nivel organizational si functional.

Universitatea ,Dunirea de Jos” din Galatj, Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor

octombrie 2008 - iulie 2012

Licentiat in Stiinte Economice, specializarea: Management
Diplomd de Licenta: Seria C Nr. 0466875,

Dreptul afacerilor, Finante publice, Contabilitate financiara, Management general, Managementul resurselor
umane, Managementul productiei, Managementul calitatii, Managementul aprovizionrii si desfacerii,
Managementul relatiilor cu clientii, Management financiar-bancar / Capacitatea de solutionare a problemelor in
concordantd cu nivelul de pregétire, percepere si participarea activé la optimizarea proceselor din institutji i

organizatji.

Universitatea ,Dun&rea de Jos” din Galati, Facultatea de Economie si Administrarea Afacerilor

octombrie 1999 — junie 2002

Inginer Colegiu
Diploma de Absolvire: Seria U Nr. 0000924

Stiinta si tehnologia materialelor, Mecanic, Bazele teoretice ale elaborarii metalelor si aliajelor, Metalografie,
Analize tehnice in metalurgie, Managementul calitafii totale, Tehnologia si controlull proceselor de deformare
plasticd, Tehnologia si controlul proceselor de tratament termic / Analiza, selectia si caracterizarea materialelor,
coordonarea proceselor de prelucrare a materialelor, managementul si marketingul prelucrarii si valorificarii

materialelor.

Universitatea ,,Dunarea de Jos® din Galatj, Facultatea de Metalurgie si Stiinta Materialelor

Roméana
Intelegere Vorbire
Ascultare Citire Participare la Discurs oral
conversatie
Utilizator Utilizator A Utilizator Utilizator
independent independent independent independent
Utilizator Utilizator A2 Utilizator Utilizator
independent independent independent independent

(*) Nivelul Cadrului European Comun de Referinté Pentru Limbi Straine

Scriere
Exprimare scrisa

Utilizator
independent

Utilizator
independent



ursul de

2021 rmare pr
2019 Program postunivers

Competente de comunicare

Competente organizationale / manageriale

Competente dobandite a locul de munca
Competente si aptitudini de utilizare a

calculatorului
Permis de conducere

Data : 28.06.2022

Pagina 4/4 - Curriculum vitae
Lisa Catalin

oresionala: ,Specialist SSM", organizat de Absolute Sct
itar de formare si dezvoltare profesionala: ,Obfinerea, p
drepturilor de proprietate industrial”, organizat de DFCTT din cadrul Universitaii ,Dunarea de Jog
2018 Cursul de formare profesionala: ,Expert Achizifii Publice”, organizat de AJOFM Galati

2016 Cursul de formare profesionala; »Coachinglaz', organizat de Founder Manager Neva Training
2012 Workshop de formare profesionala : ,Recrutare pentru Manageri, organizat de Dale Carnegie Training
2010 - 2011 Cursul de formare profesionala: ,Sales Management’, organizat de Dale Carnegie Training

(180 9001:2000 CERTIFICATED )

2006 Cursul de formare profesionala: ,Comunicare asertiva in raport cu Farmacistele”, organizat de CBC
ROMANIA A Training & Consultancy Company ‘

2006 Cursul de formare profesionala; , The Negotiate Workshop”, organizat de Resources Development & Ideas
1996 Cursul de formare profesionala: ,Operator Calculator’, organizat de Directia de Munc si Protectie Sociala
Galatj

Competente de comunicare $i sintetizare bune, dobandite prin experienta proprie de manager, atat prin
comunicarea cu persoanele din afara companie cat si cu superiorii, colegii i subordonatji.

Managementul timpului si al prioritatilor;
Leadership (am coordonat echipe de minim 10 persoane care si-au indeplinit obiectivele).

Capacitati decizionale prin formarea profesionala dobandita la locul de munca;
Atingerea obiectivelor prin formarea echipei, coordonarea, motivarea si evaluarea persoanelor din subordine.

Microsoft Office — Word, Excel, CorelDRAW, Power Point
B



